
Gebietsverkaufsleiter
im Außendienst (w/m)
für Norddeutschland (nördl. Niedersachsen/ Bremen)  

Ihre Aufgaben
·	Akquise von neuen Fachhandelspartnern
·	Entwicklung und Pflege von Beziehungen zu bestehenden Fachhandelspartnern
·	Eigenverantwortliche Entwicklung und Umsetzung der Wachstumsziele
·	Vorstellung von neuen Produkten und Dienstleistungen bei unseren Fachhan-
  delspartnern 
·	Kontinuierliche Markt- und Wettbewerberbeobachtung sowie regelmäßige 
  Berichterstattung 
·	Technische Beratung und Unterstützung unserer Fachhandelspartner 

Ihr Profil
·	Abgeschlossene kaufmännische bzw. technische Ausbildung mit mehrjähriger 
  Berufserfahrung und nachweisbaren Erfolgen im Außendienst, idealerweise in  
  der Fenster- und Türenbranche 
·	Sicheres, dynamisches und überzeugendes Auftreten 
·	Sachliche, strukturierte und verbindliche Kommunikation auf fachlich hohem 
  Niveau 
·	Schnelle Auffassungsgabe, Initiative und Kreativität
·	Leistungsbereitschaft, Belastbarkeit, Flexibilität, Teamfähigkeit 
·	Gute IT-Kenntnisse, insbesondere MS-Office sowie Kalkulationsprogramme zur    
  Angebotserstellung 

Wir bieten Ihnen 
· Spannende, abwechslungsreiche und verantwortungsvolle Aufgaben in einem   
  sympathischen Team 
· Leistungsgerechte Vergütung
· Firmenfahrzeug
· einen sicheren Arbeitsplatz in einem zukunftsorientierten Unternehmen 

Bitte senden Sie uns Ihre aussagekräftige Bewerbung im PDF-Format per E-Mail 
unter Angabe Ihres Gehaltwunsches und frühesten Eintrittstermins. 
Wir freuen uns darauf, Sie persönlich kennen zu lernen. 

Reckendrees Bauelemente GmbH
Chromstraße 9, 33415 Verl 
e-mail: bewerbung@reckendrees-bauelemente.de
www.reckendrees-bauelemente.de

Wir sind ein familiengeführter, erfolgreicher Hersteller von Bauelementen aus 
Kunststoff und Aluminium. Seit über 40 Jahren stellen wir hochwertige 
Fenster und Türen für den Fachhandel her. Damit wir die hohen Anforderungen 
des Marktes und unserer Kunden erfüllen können, investieren wir permanent in 
die Weiterentwicklung des Unternehmens. 

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir eine/n: 


